一、项目企业摘要

*投资安排

	资金需求数额
	   800   （万元）
	相应权益
	面谈


*拟建企业基本情况

	公司名称
	盐城花雨农副产品有限公司

	联系人
	袁军

	电话
	15070080417

	传真
	

	E-mail
	626407867@qq.com

	地址
	江苏盐城市大冈镇冈中振冈路附7号

	项目名称
	

	第几轮资金
	种子资本    

	企业的主营产业
	新鲜蔬菜  新鲜肉类  新鲜水产 水果  粮油  食品饮品  包月套餐  礼品卡券 企业团购 快餐团购


二、业务描述

*企业的宗旨

  我们优选农产品生产商，利用电子商务和网络技术，实现配送及终端销售于一体的一条龙服务，为顾客提供优质产品、便利的购物和周到的服务，发展农村经济、创造健康生活，更好地服务农民、服务企业、服务市民、服务社会。
*主要发展战略目标和阶段目标

发展战略目标：成为江苏省最大的农产品交易平台，同时发展与农业相关的特色餐饮和旅游业

阶段目标：成为盐城市最大的农产品交易平台和便民服务第一平台

     三、产品与服务

我们将容易标准化包装的蔬菜、水产品、肉类进行分容量包装，不能标准化的我们采取顾客定制化包装，要求顾客提供定制重量接受浮动范围的大小，采取在线支付和货到付款两种交易方式，同时我们努力与大型连锁超市、餐饮机构，机关单位、学校、企业合作，为他们提供优质产品，商务礼品，健康福利，会务礼品等，前期推广我们努力与部分高档社区合作，在这些社区投放储物柜，给相关顾客发放钥匙，努力实现顾客提前一天订购，第二天配送到家的服务，为了防止顾客预订时间不当，影响配送效率，我们统一规定提前一天预订，时间在早上6点到晚上10点接受预订，第二天采取配送，如果超过时间我们会选择第三天配送，同时我们规定顾客购买满一定金额我们免费配送，如果订单金额较小，我们收取适当的配送费用，另外我们严格划分配送区域，规划好物流路线，主要服务市区及周边区域，对于较远地区我们不接受个人农产品的预订，对于企业或超市团购，我们会考虑，顾客预订产品可以通过我们的网站、电话预订。同时为了更好的服务顾客，我们在自己网站专门设计菜谱展示模块，提供一些配菜服务，以及采取会员等级制、积分制，针对不同等级的会员采取不同折扣的促销，以及积分换购的服务，更好的维持我们的顾客稳定性。另外，我们要求每个配送人员随身携带迷你电子称，以防顾客要求过称，提高顾客满意度。

同时我们成立商品开发、网站运营、市场推广、物流中心、客户服务、质量管理、技术研发等部门。对供应商进行多重认证，确保产品质量安全可靠，从采购到最终销售层层把关，做好每个流通环节产品质量检测，配送采取全程冷链，确保新鲜。 

目前，盐城还没有经营农产品电商平台，我们是市场的开拓者，前期投入也比较大，但我们有信心把这家公司做好、做大、做强，主要从以下几方面分析

     盐城农业概况（2008年）
“十五”期间，在市委市政府和省农林厅的正确领导下，我市农业工作始终坚持“农业增效、农民增收”目标不动摇，坚定不移地实施科技创新、质量兴农、区域发展、龙头带动和外向开拓“五大战略”，加快了农业科学化、标准化、特色化、产业化和国际化进程，市场农业运行机制得到初步建立，农业经济运行质量得到快速提升，综合生产能力和竞争能力登上了新平台，为“十一五”现代农业建设奠定了良好的基础。回顾“十五”农业发展，主要有以下成就：

   农业综合生产能力明显提高，加快了由农业大市向农业强市的转变。坚持以市场为导向，认真落实“一免三补”等惠农政策，加强农业基础设施建设，扎实推进科技进步，调整农业产业结构，打造优势主导特色产业，显著提高了农业综合生产能力。农业生产条件全面改善。农田有效灌溉面积达到78.4%；旱涝保收、高产稳产农田达到58.6%；农业综合机械化水平达到78％。主要农产品总量保持全省第一。主要农产品总产五年平均：粮食90亿斤以上，保障了有效供给；棉花登上了400万担的新台阶，2004年创造了554万担的历史最高记录；蔬菜翻两番；油料增长71.6%；肉类达到67.1万吨，增18.5%；禽蛋75.9万吨，增12.5 %。农业产业结构不断优化。非农产值比重由62%上升为74%，二、三产业已成为农村经济的主体；畜牧业和园艺业产值比重明显上升。农业综合效益大幅度提高。种植业和畜牧业增加值171.33亿元，农民人均纯收入4893元，比2000年分别增长28.7%和35%。

农产品质量建设明显加强，加快了由数量型向质量效益型的转变。围绕提高市场竞争力和保障食品安全，按照建好“一个龙头”、创新“两个机制”、实施“三放心工程”和健全“六大体系”思路，在全省率先推进农产品质量建设，初步形成了从田头到市场的全程质量控制体系。建成8个国家商品粮基地县、6个优质棉基地县、1个优质油料基地县、100个市级以上农业标准化示范区，其中国家级12个。有41家龙头企业通过了ISO9000、ISO14000体系认证。东台、大丰、盐都、射阳、响水和阜宁六个县（市、区）通过省级无公害农产品产地整体认定。认定无公害农产品产地584个、592万亩，覆盖率达到60 %；认定无公害畜牧业产地饲养规模1227多万头（只）。全市已拥有有机食品23个、绿色食品110个、无公害农产品249个。有150多种优质农产品进入家乐福、农工商等国内外大型超市，创造了“东台西瓜”、“射阳大米”、“洋马菊花”、“苏北草鸡”等一批知名品牌。 

农业科技含量稳步提高，加快了由粗放型向集约型的转变。坚持把科技作为第一生产力，认真实施科教兴农“四大工程”，有力地支撑了农业的发展。农民培训得到加强。共培训25万人次，有6万多农民获得绿色证书。良种更新步伐加快。粮棉油菜等品种3-4年更新一次，良种覆盖率达98.4%。畜牧业重点引进推广了长白猪、大约克夏猪、优质地方草鸡、波尔山羊、巨型长毛兔等新品种。新技术推广成绩显著。重大动物疫病防控、水稻条纹叶枯病综合防治、水稻精确施肥、高品质棉高产高效栽培、设施蔬菜、立体高效种植、保护性农业耕作、测土配方施肥等一大批新技术得到了推广普及。农业科技园区建设初显成效。各类园区的总数达到205个，发挥了较好的示范作用。生态农业和农村能源得到推进。加快了农业面源污染治理、再生能源开发利用、“一池三改”和生活污水净化沼气池、高效低毒低残留新农药等农村生态能源技术的示范推广。大丰建成国家级生态示范县（市），射阳通过省级生态农业县验收，东台、响水正在全面建设。全市农业科技贡献率达到55.4%，比“十五”末增加4.2个百分点。

优势特色产业不断壮大，加快了由原料销售型向加工增值型的转变。在棉花、粮食产业超百亿元的基础上，积极打造蔬菜、家禽、生猪三大百亿元主导产业。已建成专业化、规模化、区域化蔬菜基地200多万亩，设施蔬菜达到102万亩，出口蔬菜基地60万亩，出口企业43家，加工能力22万吨，创汇3000多万美元，蔬菜产业产值已达92亿元。家禽年饲养量稳定在2.5亿只以上，规模养殖比例达61%，建设了10个优质种禽繁育场，20个保种扩繁基地。生猪常年存栏372.2万头，已建成万头猪场12个，千头猪场230个，百头猪场2450个，规模养殖比例达25%。积极引进民间资本，工商资本和外来资本投资开发农业，规模以上农业龙头企业已发展到683家，实现年销售收入240.3亿元。大宏集团、银都集团成为国家级农业产业化重点龙头企业。组织开展了盐城农业走进上海、香港和新加坡等活动，农业国际化经营迈出了新步伐，实现农产品出口创汇2.24亿美元。

农业服务机制不断创新，加快了由行政主导型向市场主导型的转变。主动适应市场经济，转换职能，深化服务体系改革，创新服务方法。初步建立了依法行政的新体系。规范农业行政许可；建立健全农业生产事故、污染事故、种子事故鉴定工作体系；开展了农业普法和一系列农资市场专项整治活动，维护了农资市场秩序和农民利益。2005年全市共立案查处农资生产经营违法案件774起，查获假劣农资产品62.4万公斤、标值472.2万元，挽回直接经济损失3000多万元。初步建立了乡镇公益性农业服务新体系。在市委市政府的领导下，积极贯彻落实省政府[2002]147号文件精神，坚持“稳定公益性，放活经营性”的方针、以人为本的原则、“一县一策”的思路和财政兜底的政策，乡镇农技体系改革在苏北率先基本到位。全市142个乡镇（含4个县级开发区）都设立了农业服务中心，共聘用2300名公益性人员，其中农牧业技术人员1318人，初步建立了一支公益性农业服务队伍，基本解决了长期以来未能解决的老大难问题。组织开展“百千万”活动，开拓了“四电一报”（电视、电台、电话、电脑网络和盐阜大众报）现代传媒新渠道，全面推进农业科技入户。初步构建了社会化服务新体系。各类农民专业合作经济组织达到1030个，农民经纪人总数达16万人，认真组织参加国内外农业经贸活动，强力推进产销衔接。积极扶持民营育秧公司、种苗公司、植保公司等新兴服务业的发展，推进了农民的自我服务。

     政府政策

盐城市召开推进千亿元级农产品加工业发展工作会议。会议全面部署该市“十二五”农产品加工业发展工作，动员全市上下采取扎实措施，努力实现千亿元级农产品加工业目标。

盐城是农业大市，农业经济规模在全国地级市中居前列。进入新的发展阶段，全市“十二五”发展规划纲要和农产品加工业发展振兴规划纲要均明确提出，到2015年，全市农产品加工业产值在2010年390亿元的基础上，实现1000亿元，年均增长20%以上，发展质量同步提升，使农产品加工业成为全市八大支柱产业之一。

盐城市委书记赵鹏指出，发展农产品加工业既是现代农业建设的必然要求，也是新型工业化的重要内容。各级党委、政府和各有关部门要将其作为重要的战略任务，切实摆上位置。要按照市委五届七次全会提出的着力打造千亿元级农产品加工业的目标，创新思路，科学规划，突出重点，扎实推进。农业产业化重点龙头企业要积极发挥主体作用，在做大做强做优上求突破，带动产业发展、带动农产品出口、带动农民增收。

盐城市市长李强指出，近年来，盐城市农产品加工业和农业产业化经营有了长足发展，但总体上规模还不大、层次还不高，是现代农业建设和工业经济发展中的薄弱环节，必须加大力度，全力推进。农产品加工业被盐城列为八大支柱产业之一，要围绕到2015年全市农产品加工业产值突破1000亿元的目标，加快农产品加工集中区载体建设，完善配套设施，增强项目的承载能力；加大招商引资和全民创业力度，大力发展农产品加工业项目；创新农业产业化经营机制，提升农产品加工业发展层次，按优势特色产业推进农产品加工业发展；认真落实优惠扶持政策，优化发展环境，大力营造农产品加工业发展的浓烈氛围。通过3至5年的努力，使盐城农产品加工业步入全省前列，进一步把盐城的农业优势和发展潜力充分发挥出来，促进农业大市向农业强市跨越。

会议强调，要按照“四有三聚”要求，走出一条符合市情特点、发挥比较优势、具有盐城特色的农产品加工业发展之路。要走科学规划引领之路，从本地资源优势出发，实行差别化战略，坚持错位竞争，认真制定完善发展规划。要走大龙强龙带动之路，通过招大引强、内引外联、技改扩能、资产重组等，力争培育出一批年产值10亿元以上的大型农业龙头企业。要走科技创新驱动之路，促进农产品加工业技术进步和产业升级。要走联农惠农富民之路，提升农业产业化联农带农增收能力。同时，要加大组织推进力度，加大政策激励力度，加大服务企业力度，促进农产品龙头企业又好又快发展。

 盐城市人口结构分析（以亭湖区为例）

盐城市亭湖区第六次全国人口普查主要数据公报

盐城市亭湖区第六次全国人口普查主要数据公报[1]

盐城市亭湖区第六次全国人口普查领导小组办公室
盐城市亭湖区统计局
2011年6月2日

       根据《全国人口普查条例》和国务院的决定，我国以2010年11月1 日零时为标准时点进行了第六次全国人口普查[2]。在国务院和省、市、区的统一领导下，在全体普查对象的支持配合下，通过广大普查工作人员的艰苦努力，圆满完成了人口普查任务。现将快速汇总的主要数据公布如下：
       一、全区户籍人口
       全区户籍人口（含户口待定人口）为877811人，同第五次全国人口普查2000年11月1日零时的836526人相比[3]，十年共增加41285人，增加4.94%。年平均增加率0.48%。
       二、全区常住人口
       全区常住人口[4]为904417人，同第五次全国人口普查2000年11月1日零时的888717人相比，十年共增加15700人，增加1.77%。年平均增加率0.18%。
       三、家庭户人口
       全区常住人口中共有家庭户[5]277417户，家庭户人口为839099人，平均每个家庭户的人口为3.02人 ，比2000年第五次全国人口普查的人减少0.19人。
       四、性别构成
       全区常住人口中，男性人口为460777人，占50.95%；女性人口为443640人，占49.05%。总人口性别比103.86比100（以女性为100，男性对女性的比例），由2000年第五次全国人口普查的103.36升为103.86。
       五、年龄构成
       全区常住人口中，0-14岁人口为119082人，占13.17 %；15-64岁人口为701747人，占77.59%；65岁及以上人口为83588人，占9.24%。同2000年第五次全国人口普查相比，0-14岁人口的比重下降5.6个百分点，15-64岁人口的比重上升2.63个百分点，65岁及以上人口的比重上升2.97个百分点。
       六、各种受教育程度人口
       全区常住人口中，具有大学（指大专以上）程度的人口为141645人；具有高中（含中专）程度的人口为192783人；具有初中程度的人口为301942人；具有小学程度的人口为182462人（以上各种受教育程度的人包括各类学校的毕业生、肄业生和在校生）。
       同2000年第五次全国人口普查相比，每10万人中具有大学程度的由7272人上升为15661人；具有高中程度的由 19581人上升为21316人；具有初中程度的由35906人下降为33385人；具有小学程度的由25475人下降为20175人。
       全区常住人口中，文盲人口（15岁及以上不识字的人）为31006人，同2000年第五次全国人口普查相比，文盲人口减少26250人，文盲率[6]由6.44%下降为3.43%，下降3.01个百分点。
       七、人口地区分布
       全区常住人口的地区分布如下：

	地  区
	人口数（人）
	比重[7]（%）

	全区合计
	904417
	100

	五星街道
	42545
	4.7

	文峰街道
	96523
	10.67

	先锋街道
	48688
	5.38

	毓龙街道
	89644
	9.91

	黄海街道
	45811
	5.07

	新洋街道
	48011
	5.31

	大洋街道
	67976
	7.52

	伍佑街道
	32876
	3.64

	南 洋 镇
	78746
	8.71

	新 兴 镇
	64381
	7.12

	便 仓 镇
	31414
	3.47

	步 凤 镇
	53260
	5.89

	盐 东 镇
	44352
	4.9

	黄 尖 镇
	26147
	2.89

	亭湖新区
	40021
	4.43

	盐城经济开发区
	75101
	8.3

	盐城环保产业园
	18921
	2.09


目前市区常住人口200万左右，我们的顾客群体定位在上班族，白领，老人，企业，机关单位，学校，餐饮机构等，目标顾客大概50万人次，我们的利润主要来自于销售，同时会接受一些企业在我们网站投放广告，我们除了销售农产品以外，也销售粮油和食品饮品等，生产工艺流程是采购到恒温仓库储存到分拣包装到配送销售，由于我们是根据客户订单采购，所以尽量做到零库存。我们将公司仓库设立在紧靠生产基地的地方，一方面成本降低不少，另一方面减少采购流通环节，确保产品质量。由于我们减少农产品流通环节，因此我们的产品价格优势明显，利润空间也应该能维持在50%以上，当然必须订单量比较大，因为物流成本会比较高，如果订单量小，就会亏损。
                                 四、市场营销

*介绍企业所针对的市场、营销战略、竞争环境、竞争优势与不足、主要对产品的销售金额、增长率和产品或服务所拥有的核心技术、拟投资的核心产品的总需求等，

  我们市场细分定位在农产品销售上面，通过农产销售积累客户，带动相关产品的销售，目前，盐城市有一家网上超市，这家超市定位类似京东商城，和我们定位方向不同，所以我们最大的竞争者是我们自己，我们面临最大的问题就是顾客可能会担心我们产品质量，担心我们不能按时配送，另外网上买菜观念可能需要一段时间才能被顾客认可，还有就是网购的群体目前来说比例不是很大。但我们相信，我们作为市场开拓者，只要能坚持3年下来，我们的年销售额一定能突破千万大关，实现年利润百万余元。

随着电子商务的发展，我们用户群体一定会慢慢扩大，而且我们企业服务于农民，属于菜篮子工程，政府也会比较支持我们的项目，会有很多扶持，当然进入该行业我们最大的困难就是扩大用户，提高企业知名度，我们打算从以下几方面入手

  公关活动：举行农产品展销会，邀请政府相关人员和知名企业家，直接面对广大市民开展公司产品宣传活动，活动期间我们适当赠送市民我们的产品，还有一些低价促销，提高企业知名度

 电视广告：在地方电视台投放广告，扩大企业知名度

 报纸广告：在地方报纸投放广告，让更多人了解我们的企业

线上媒体和相关网站的合作：如导航网站，视屏网站，门户网站，团购网站，BBS等

 同时我们在自己网站插入我们的产品加工包装的视屏，让顾客更放心的购买。

 当然，因为农产品季节性很强，所以我们除了要和本地供应商合作，也要和全国农产品生产基地寻求合作，当然先以本地市场为核心，因为盐城农业资源非常丰富。

  我们产品价格定位要比市场相同产品价格低一些，因为这样才会有竞争优势。当然考虑成本，我们也会参考市场相同产品价格。

   当然，将电子商务运用到农产品销售，本身风险会比较大，另外如果我们有线下实体连锁经营店会更安全些，当然那样成本也比较高，如果我们网站销售最终难以维持，我们可以考虑转换到实体销售，然后再慢慢推出电商平台，当人们习惯了我们的品牌和产品，我们又可以慢慢的将实体完全转为线上销售。

     五、核心管理团队简介
 主要负责人 袁军 附简历

 网站运营负责人  李淑明    网站开发设计和数据分析   曾经就职于腾讯公司和北京尚世中天网络技术有限责任公司

客户服务和质量管理负责人  刘瑾 附简历

物流负责人  袁瑞良 袁瑞冈  20年运输经验

商品开发和市场推广  袁园   曾经做过证券 化妆品销售 监理 农药推广等工作，工作经验4年

六、财务预测

*财务分析包括以下方面的内容：

1、投资计划：

预计的风险投资数额:800万
风险企业未来的筹资资本结构如何安排：寻找天使投资人
（3）投资收益和再投资的安排：面谈
（4）风险投资者投资后双方股权的比例安排：面谈
（5）投资者介入公司经营管理的程度：可以介入管理
2、融资需求 

     采购清单
2辆面包车（带空调）  7万

1台家禽脱毛机器   1000元

1台真空包装机      500元

2台保鲜膜包装机    600元

1台肉丸加工设备    800元

1台不锈钢立式灌肠机 700元

1台绞肉机           1500元

5个保温保鲜箱（小型） 1000元

10个超市储物柜（18门）  4万

其他（例如桌椅、口罩、菜篮等小物件） 3万

厂房租金和装修        15万

    广告投放

地方电视台    50万

广告制作      10万

地方报纸      30万 

网站投资     10万

市场调研     2万

公关活动     10万

目前团队已经拥有的固定资产和流动资金
1间办公室     

4辆摩托车     

1辆电动车     

1台农用机动三轮车

现金10万   

800万资金可以维持企业经营2到3年，我们希望经过一段时间的努力，我们的日销售额可以突破万元，争取第一年销售额可以达到500万元，争取在2年内开始盈利。

七、资本结构

	迄今为止有多少资金投入贵企业？
	刚开始融资

	您目前正在筹集多少资金？
	800万

	假如筹集成功，企业可持续经营多久？
	2年到3年

	下一轮投资打算筹集多少？
	视具体前期运营情况确定金额

	企业可以向投资人提供的权益有
	股权 


我们希望寻求在业务上和用人方面能给我们一些建议和帮助，可以管理公司，但希望能给我们自由，相信我们，资金方面可以持续支持我们

八、投资者退出方式

*股票上市：如果能正常运营盈利，公司会在时机成熟时候上市

*股权转让：投资商可以通过股权转让的方式收回投资

*股权回购：公司盈利后会慢慢购回股份

*利润分红：按股权参与利润分红
九、风险分析

*企业面临的风险及对策

用户少是最大的风险，我们一定做好市场调研和市场宣传和推广，争取在公司正式运营时候拥有一定的知名度，如果线上销售难以维持，我们可以考虑先转线下连锁经营，慢慢再逐步建立自己网站运营平台，最后撤离线下销售，转到线上。

蔬菜水果等季节性很强，我们充分考虑供应商的货源支持，保证用户购买体验。

用户可能担心我们产品质量，做好产品宣传，必要环节录制视频放到自己网站，增加用户信任感，同时必要时邀请一些会员到公司参观。

物流成本一定要合理控制，规划路线，高效率配送，及时送达客户手中。

真心寻求合作者，感谢您查看我们的资料。

个人简历
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姓    名： 刘 瑾               性    别：女     

出生年月：1989年10月          民    族：汉

专    业：电子商务              健康状况：健康

毕业学校：浙江大学宁波理工学院     

联系电话：15067469845                     电子信箱：526361575@qq.com

联系地址：浙江宁波市鄞州区钱湖南路1号    邮政编号：315100
求职意向                                英语水平/计算机水平

目标行业：电子商务、外贸            CET—6/全国计算机三级（网络技术）

目标职位：行政、单证员等

期望地区：宁波

社会实践及工作经历
2008—2009青年志愿者协会干事、班级心理委员

2009—2010电子商务协会干事、班级组织委员

2010—2011电子商务协会外联部副部长、暑假在盐城市大纵湖镇农经站做会计

助理工作

2011—2012 班级学习委员、暑假在博洋旗下宁波译美风尚电子商务有限公司做淘宝商城客服

奖励情况及相关证书
手语大赛最佳团队奖二等奖、网页设计大赛第三名奖

优秀学生三等奖学金（2010、2011）、三好学生荣誉称号（2010、2011）

外语成绩优秀奖学金（2010）

高等教育公共关系资格证书、宁波会计从业资格证书、国际商务单证员专业证书

自我介绍

本人为人正直，诚恳，性格开朗热情，积极进取，有较强的沟通能力；团队意识强，适应能力较强。工作塌实，能吃苦耐劳，对事认真负责。

大学是我人生经历中最多彩、宝贵的一页。作为一名大学生，在学习中，认真学习了本专业的课程，也选修了自己感兴趣的其他课程；利用课后时间还熟练操作OFFICE办公软件等。此外还学习各种科学文化知识提高自己文化修养及思想道德素质。

四年的大学生活中，一直要求自己做一个全面发展，做一个真正符合21世纪社会需求的大学生。

个人简历

姓    名： 袁军              性    别：男    

出生年月：1989年8月          民    族：汉

专    业：市场营销              健康状况：健康

毕业学校：江西蓝天学院     

联系电话：15070080417                     电子信箱：626407867@qq.com

联系地址：南昌瑶湖高校园区   邮政编号：330098
社会实践及工作经历
2008—2009青年志愿者协会干事、学生会干部

2009—2012班级组织委员和副班长
2010—2011参加学校暑期招生实践
2011—2012 盐城恒正监理有限责任公司实习
奖励情况及相关证书

国家奖学金 

学院三好学生

计算机国家二级

英语4级

跟单员证

营销师证

外销员证

驾驶执照C1
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