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             E通天下生活门户+消费联盟

E通天下生活门户+易通消费联盟
项目简介
一、项目背景

    随着二十一世纪电子商务铺天盖地的萌发，依靠网络呈现的销售模式及售后服务也在逐渐形成。这种模式最终是建立在一种“终极营销销售体系”上，它是利用一张返现卡上实现赢利空间。一边靠给消费者返钱吸引庞大消费群体，另外靠这庞大消费群体到联盟商家消费、不同行业联盟交叉消费，给联盟商家带来最大化的消费量和客流量，商家销售额明显倍增上涨，才会更乐意给销售额的很小的一部分作为消费返现金额，最终实现了四赢的大好局面：消费者赢 、联盟商家赢、运营方赢、国家赢！

   目前这种模式已被多家企业成功运作，所能发展的空间超乎一般消费者和联盟商家的想象。

2、 项目简介

    e通天下生活门户+e通消费联盟，是借助互联网将优质商家与消费者进行有机结合，形成一个由消费者、商家和网友支撑的一个强大的利益共同体。利用这个平台，达到国家得利、社会得利，商家得利、消费者得利、运营商得利的五大共赢平台。项目可轻松扩展复制，可持续得利，市场潜力巨大。

  e通消费联盟的理论基础是“消费资本论”和目前最为流行的消费返利项目，将广大消费者的消费行为视为一种投资，由商家拿出利润的一部分作为回报，以返利形式回馈给消费者，具体的运作是通过互联网，给商家和消费者一个互联网平台，由平台记录消费者在商家的消费记录，平台与商家有一个返点协议，月终商家给运营平台结算返点，平台再以现金或者积分换购礼品方式给消费者返利。

3、 项目的优势

  1、联盟卡直接代替会员卡，吸引消费者重复消费，平台为加盟商家提供网络、电视、报纸、杂志等方面宣传。可以在短期内为商家引导大量持卡消费者，提高联盟商家的快速发展，直接为商家带来巨大利益。商家一旦发现有利于自己的商机，就能表现出积极地参与态度，并且更愿意将更多的销售比例返给消费者，达到坐享“薄利多销”的便利。

  2、商家也可以成为直接发卡终端，代替自身的会员卡，得到发卡佣金。持卡客户可以在发卡商家消费，也可以持卡在易通联盟其他商家消费，在其他商家消费，发卡方也可以得到相应的返利。达到商家自己发卡，赢取属于自己的返现服务，真正倡导人人参与。将发卡联盟商家放在了消费者的角度，使得商家真实体验联盟的力量，坚定信心做易通联盟的一员。

  3、消费者不再陷入各类商家的消费陷阱，以直观的方式获得消费返利，消费的同时获得返现积分。一张卡可以代替任何打折卡，如果遇到将易通消费联盟卡作为会员卡，不论商家目前从事的什么活动，持卡会员都折上折返利。实惠看得见，明白消费、快乐消费、最低消费。

  4、联盟商家可涉及的行业众多，例如商场、超市、宾馆、酒店、中餐、西餐、快餐、火锅、特色小吃、咖啡厅、酒吧、大型茶楼、KTV、娱乐场所、健身、 洗浴、网吧、影院、服饰、化妆品、体育用品、首饰、眼镜店、礼品、食品 、旅游、医药卫生、婚庆、鲜花、摄影、家装、汽车服务、加油站、通讯、邮政、职业培训、干洗店、美容、美发、快递等等行业。

    5、易通消费联盟采取在一定区域内限额选择服务商家的方式，形成竞争壁垒，保护联盟商家的利益和收益，容易吸引优质商家，并监督和规范商家的经营行为，保护广大消费者的利益和易通消费联盟的整体形象。

6、由广大消费者和商家形成一个强大的网络资源，形成一个巨大的网络消费群体，有利于门户网各项业务的发展。

因为商家需要宣传和推广，需要一个好的平台进行有针对性的宣传，而数量巨大的消费者，在平台上都有自己的账号，都需要登录网站查看积分及消费情况。这样就为网站带来巨大的人群，因此有必要建立一个为商家服务的推广和宣传平台，和一个为持卡会员服务的生活服务平台，这样即兼顾了消费联盟的运作，也可以为广大会员和商家提供服务，为平台带来直接的收益。

4、 易通消费联盟完整图解
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五、为商家提供的服务内容

1、为商家提供网络推广

    以门户网为载体，为联盟商家提供店铺装饰、视频录制与播报、商家团购、优惠活动、打折促销、电子优惠券等服务。 

2、为商家提供联盟会刊推广

    为联盟专门制作了联盟会刊，每月5000册，重点推广加盟商家的信息和产品以及服务内容，在联盟商家店内设置报刊栏，专门摆放联盟会刊及其他与本商家没有竞争的相关商家宣传资料，供消费者免费取阅。

3、为商家提供短信推广

    每个商家加盟消费联盟，都将获得联盟短信支持，告知联盟持卡会员新加入的联盟商家信息，也为那些举办活动的商家提供短信服务。

4、协助商家进行活动推广

    根据不同的节假日和季节，组织相关行业的商家举行消费优惠活动和消费套餐。

5、将优秀商家的产品作为积分换购的礼品，进行网上销售

    积分商城的产品包含所有优秀联盟商家的各类产品，给持卡消费更多选择。

6、为联盟商家提供配套服务

    为商家提供联盟标识牌，悬挂与商家门头上，以便于消费者辨认。给每个联盟商家配套刷卡器，用于记录消费者消费记录。

六、项目的收益

1、消费者：

    作为消费者，联盟可以提供与生活有关的各类联盟商家，并在消费后均有返点，消费者仅需在消费后监督商家记录消费额，系统将自动按照运营商与该商家协商返点的比例，将返利的60%以积分形式记录并公布。消费者可以直接用积分变现，也可以在积分商城中用消费积分兑换礼品。联盟为每个持卡会员提供一个登陆账号，会员可以登陆平台，及时查看自己的消费记录，并进行积分兑换，所有消费记录一目了然。

2、联盟商家：

    联盟商家既可以是消费提供商，也可以作为联盟卡发放商，即可以享受联盟推广的各项优惠，也可以享受在本商家发卡消费者，到其他联盟商家消费总额的1%返点，也就是说，作为联盟商家，可以享受其他行业消费的返点。同时可以得到发卡工本费的收益。联盟给联盟发卡商家提供返现卡4元/张，市场价10元/张

3、项目运营商

    a、消费返点收益：联盟商家与项目运营商有一个返点协议，约定了持卡消费的返点比例（根据不同行业在4%—30%左右），每月底进行结算。收到商家返点后，在支付完所有发卡方的总消费额1%的费用后，剩余部分将按照70%返还给消费者，30%作为联盟收益。预计一个中等消费城市年消费额可达到上亿元。

    b、网络推广收益：运营商为每个联盟商家，在门户网上开设专门的页面，收取一定金额的拍照、制作费用，一般每个商家500元。

    c、视频制作费：对想做视频宣传和推广的商家，每家收取视频制作费以及门户网视频播报费，制作费15分钟6000元/家，网络播报费每年800元。

    d、DM宣传费：每个商家按照市场价格的5折收取广告费，每个页面1500元/期。全年可为500家商户提供DM杂志推广服务。

    e、积分商城收入：商家提供的产品基本为3折，用积分换购礼品，按照市场价网购，利润在50%以上。

    f、团购收入：为商家做团购，利润在30%左右。

    g、发卡及配套收入：卡成本0.3元，批发给联盟商家4元，利润在80%以上，一年预计可发卡10万张左右。

h、短信收入：后期将为商户发送商家活动信息，每条0.08元，利润在0.02元每条，一次10万条。

七、项目运营情况

    1、目前，该项目已经在新疆阿克苏运营，门户网www.etong178.com也同时为联盟提供服务，但目前的门户网功能不能满足后期发展的需要，公司将进行门户网的更新和升级，力争达到覆盖每个县市，用户登录门户网时将自动根据ip地址登录到相应本地页面，为各县市的联盟商家提供本地化服务。

    2、返利项目也已经启动http://fanli.etong178.com/ ，目前拥有各类商家近50家，注册会员近2000人。每月消费额40万元左右。但目前的系统存在一定的缺陷，不能进行大规模的扩展和运用，公司决定选用正版营销返利系统，后者将更加强大，更加安全，能够满足几十万商家，几百万会员以及不同地域商家的管理。

    3、公司决定2011年底进军新疆首府乌鲁木齐，并启动全疆市场。经过在乌鲁木齐进行了前期市场调查和论证，结果是：乌鲁木齐由于消费观念和市场竞争激烈，对联盟的需求格外强烈。在对几家大的的机构进行调查的同时，得到了新疆各银行省分行的认同，并表示愿意报经总行作为发卡商为联盟定制e通消费联盟卡，以增加消费刷卡的总量；因为有近万家商户需要使用无线及有线互联及刷卡器，将带动无线和有线互联用户的高速增长，也得到了三大运营商的青睐，均表示可以提供最大的优惠帮助联盟运营。

8、 项目计划

1、升级e通天下网 www.etong178.com，建立起一个覆盖每个县市的生活门户网，为广大联盟商户和消费者提供一个综合服务平台，同时也为联盟向全疆扩展打好基础。

2、升级目前的返利结算系统，立足乌鲁木齐，针对乌鲁木齐近50万商户，吸收10%进入，形成一个涵盖各行各业的优质消费服务商群体。

3、利用银行、商家发卡，并采用手机号注册的方式，吸引乌鲁木齐20万优质消费者加入联盟。

4、采取打包形式，吸引500个商家享受我们的视频、店铺装饰、DM会刊等服务。

5、在全疆各地州城市建立起分支机构和专业的销售团队，做好线下业务及服务工作，保证联盟商家覆盖各地州县市。

九、预期收益

1、 网站收益：每个商家200元店铺制作费，全疆预计5万商户，该项收益预计达到800万元。其他广告收益暂时不计算。

2、 消费返利收益：全疆持卡消费者预计可达50万，按照50%活跃消费者计算，每人每月最低消费500元.则全年消费总额可达到15亿元，按照平均2%的联盟收益，每年联盟收益为3000万元。

3、 团购收益：面对5万商家，50万消费者，每人平均消费100元，则全年销售额为5000万元，按照平均25%的利润计算，利润也可达1000万元。

4、 积分商城：商品利润在50%左右，给消费者的返利中，有10%转化为积分消费，则全年就有近5000万元，利润在2000万元左右。

十、项目企业简介

    阿克苏易通网络科技有限责任公司成立于2008年11月18日，地处新疆南部阿克苏地区，是在原易通网络科技信息部的基础上发展起来的，先前的易通网络科技服务部，仅仅是作为一个为企业制作网站的机构，从事着简单的网页设计，网站维护的工作，随着经验的积累，做起了阿克苏第一个门户网（阿克苏生活信息网）随之又与地区建设局签订了《阿克苏地区房地产网》及与地区经贸委签订《阿克苏中小企业网》的建设和维护协议，从此使公司走向了一个靠网站经营、网页设计、维护为主的专业公司的路。就在2009年4月引进一笔30万元的注资刚刚成立阿克苏易通网络科技有限公司的时候，赶上了新疆的7.5事件，新疆断网。所有业务都无法进行，此时，我们利用断网的不利因素，及时调整，开创了一起阿克苏论坛，短短3个月注册用户达到8万人，积累了大量网络资源。同时，利用断网、网购无法进行的不利因素，我们成立了网购乐电子商务有限公司，从内地引进新奇特产品，开创了网购乐电子商城，开展本地的网上购物， 短短4个月时间，网购交易额达到25万元。2009年7月5日断网至2010年开网期间，公司实际亏损近20万元，公司曾一度陷入发不出工资的境地，但员工与公司坚持了整整4个月，到2010年底，公司业务有了起色，慢慢开始扭亏为盈，随着几个项目的陆续上线，公司业务稳步提高。尽管2010年4月开网对我们的论坛和网购乐商城影响非常大，但锻炼了队伍，积累了经验，使我们的整个团队经受了考验。

十一、管理团队：

1、 公司股东主要由创始人李新军（70%股份）、马淑琴（24%）肖淑群（6%）组成，注册资金50万元。马淑琴为监事。

2、 公司目前机构设置有企划部、客服部、技术支撑部、网站运营部、电子商务部、DM广告部、行政部、财务部。公司现有人员31人，大专以上文化水平27人，专业技术人员6人。
3、 运营的项目有：

    a、门户网站-e通天下阿克苏门户网，www.etong178.com  注册用户9万人。

    b、一起阿克苏论坛   www.17aks.com   作为e通天下门户网的一个地方论坛，注册用户近9万人。

    c、e通消费联盟fanli.etong178.com  作为本地一个以网络为载体，与地面商家相结合的异业联盟，目前拥有注册会员2000多人，联盟商家50多个，月平均交易额达到40万元。

    d、网购乐特产超市  www.wanggole.com 面向全国的一个专门为本地农副产品企业进行网络推广、网上销售的平台。 

    e、一起团  tuan.17aks.com  团购网  面向全国的一个专门销售本地优质农副产品的团购网，

    f、易通天下DM杂志，每月3期，发行量5000份。主要为广大会员企业和联盟商家提供地面媒体宣传的一份广告杂志，针对机关、企事业单位、高档消费场所发行。 

十二、公司的财务状况

    公司近几年财务状况一直不是很好，7.5事件的影响以及新疆网络意识的落后，公司在本地互联网服务上一直没有大的突破，公司主要人员也一直跟着公司，公司也一直坚持着没有倒下去，2009年亏损近20万，2010年亏损近10万，2011年有望达到收支平衡。尽管财务状况不是很好，但公司一直坚持着。不过从今年的整体情况看，e通消费联盟全疆系统一旦上线，明年利润最低有望突破500万元。

十三、项目资金需求和计划

1、希望能引进资金3000万，作为该项目前期在新疆启动的资金，在乌鲁木齐和阿克苏各建一个高配置的服务器机房，完善网络环境及运营服务体系，为项目全面启动做好硬件及资金保证。

2、建立起以乌鲁木齐为中心，各地州分站为终端，覆盖全疆的消费联盟服务网，打好基础，做好服务。健全和完善项目售后服务体系和系统，并进行大规模推广，树立e通消费联盟及e通消费卡的良好形象，计划全年投入各类广告500万元。

3、计划在全疆13个地州分别建立13个分公司，做好项目人员培训工作，以高效的团队推动项目在各地州的迅速普及，并加强地面服务商户的服务。每个分站投资30万元，预计3个月可以实现赢利。计划2015年前，进入全国市场，面向全国推广最新的网络销售模式及消费返现服务。

4、吸引高素质人才加盟，建立一个高素质、高服务质量的运营管理团队，为项目长期稳定发展做好准备，计划引进各类高素质人才50-100人，作为项目整体运营和各分站运营的主要运营团队。

十三：项目现状
本项目目前在阿克苏仅仅是刚刚启动，所有业务流程和管理制度已经成熟，管理队伍也已经具备向全疆，甚至全国发展的能力，在新疆也有部分企业在从事类似于消费联盟的项目，但大都规模小，而且有些已经变形，仅仅是为了短期的利益，会对消费联盟项目今后的发展带来不利影响，因此，我公司决定，尽快在乌鲁木齐成立公司，建立覆盖整个新疆的服务体系，以乌鲁木齐和阿克苏为南北疆项目集中管理和服务中心，并将目前公司所有的人员全部放到e通天下门户网和e通消费联盟的项目上，利用公司电子商务和从事网络服务的优势，迅速将项目启动，力争在2012年元旦正式上线。
 关于项目资金，我们在新疆也在积极努力，但从沟通的结果上看，3000万元是可以解决，但大都以年息18%或者占70%以上股份为条件，仅仅是从短期利益上进行合作，对项目的运营、管理和发展极为不利。为此，公司决定吸引风投或者长期合作资金，将项目有条不紊的进行，从而达到项目长期持续发展和上市的目的。

目前的困难是，我们没有与风投合作的经验，也没有相关的专业人才，项目本身也还存在一些有待完善和补充的地方，我们希望在引进风投的同时能够引进一些先进的管理经验和理念，从技术上、服务上以及渠道的开拓上给项目带来新的活力。

不论引资结果怎么样，e通消费联盟会在2012年上线，并以网络加地面服务体系的带动下， 开创新疆乃至全国生活门户+消费联盟项目的一个新的里程碑。
项目公司名称：阿苏易通网络科技有限责任公司
公司地址：新疆阿克苏市东大街26号  億隆大酒店565室（自有物业）
项目负责人：李新军   办公电话：09972116980  手机：18909970022

QQ：515150892    Email：etong178@126.com
公司网址：www.aksyt.com
附件：

企业创始人简介：1份     企业证照：3份    法人身份证扫描件：1份  
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